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Weitere Informationen: 
  
Der Veranstalter: Die UDVM wurde 2010 gegründet und hat heute 
ihren Sitz am Marktplatz in Darmstadt. Im Verlag erscheinen meh-
rere Magazine, Zeitungen und Bücher. Darüber hinaus ist die UDVM 
als Werbeagentur und Verlagsbüro tätig. Im Jahre 2014 wurde mit 
der Gesundheitsmesse in Groß-Umstadt die erste große verlagsei-
gene Messe ausgerichtet.                                      

Die Messen: Neben „Immo & Gartenwelten“ im Jagdschloss Kra-
nichstein und im Schloss Dornberg wurde dieses Jahr die Messe 
„Gartenwelten Dieburg“ zum vierten Mal veranstaltet. Sie wurden 
jeweils von drei- bis viertausend Menschen besucht. Unter der 
Marke „Made in Südhessen“ fi ndet dieses Jahr zum ersten Mal im 
Volksbank Atrium in Erbach eine Messe statt. 

DIE MESSE 
„MADE IN SÜDHESSEN“
VOM 21. BIS 22. SEPTEMBER IN ERBACH

Südhessen hat mehr zu bieten als nur Kochkäse. Es gibt auch die 
neue Messe „Made in Südhessen“. Mit den bis zu 50 daran teilneh-
menden Markenpartnern wird das off ensichtlich. Den Unterneh-
men wird dort eine Präsentationsfl äche geboten, um ihre Produkte 
und Dienstleistungen allen Anwesenden vorzustellen. 

Die Branchen der Aussteller reichen von „Upcycling Mode“, Autohäu-
ser bis Elektroheizungen. Also ist für jeden etwas Interessantes dabei. 
Auch die Volkshochschule Odenwald beteiligt sich am Sonntag mit ei-
nem Programm. Neben einem vielfältigen Angebot an Köstlichkeiten 
werden Bands aus der Region die Messe musikalisch begleiten.

Die Gründer der Marke „Made in Südhessen“ Claus- Jürgen Junglas und 
Gerhard Hill haben sich mit der Darmstädter Ulrich Diehl Verlag und 
Medienservice GmbH (UDVM) zusammengeschlossen, um dieses Jahr 
erstmals die gleichnamige Messe im Volksbank Atrium in Erbach zu 
veranstalten.

Die Öff nungszeiten der Messe sind am Samstag von 10 bis 19 Uhr und 
am Sonntag von 10 bis 18 Uhr. Eine Tageskarte kostet an beiden Tagen 
jeweils 5,- Euro. Für Kinder und Jugendliche bis 14 Jahre ist der Eintritt 
frei. Besucher können auch bei schlechtem Wetter kommen, denn die 
Ausstellungsfl äche ist zur Hälft e überdacht.

Volksbank Odenwald
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So wie die Wirtschaft  insgesamt ist auch die Medienbranche einem 

ständig schneller werdenden Wandel ausgesetzt. Den Herausforde-

rungen der Branche müssen sich alle Verlage stellen. Vor diesem Hin-

tergrund erfolgt die Zusammenarbeit bei „Made in Südhessen“, die 

sich als off ene, gemeinsame Initiative und Marketingidee präsentiert,

von der alle Medien profi tieren können. Durch die Zusammenarbeit 

der verschiedenen Verlage können Synergien genutzt werden.

Gemeinsam möchte man jetzt viele weitere Partnerunternehmen für 

„Made in Südhessen“ gewinnen. Die Partner profi tieren von der Sicht-

barkeit in den Medien der Plattform. Die Verlage ihrerseits profi tieren

von redaktionellen Beiträgen und neuen Anzeigenkunden. Weitere

Partnerunternehmen aus den Bereichen Presse- und Öff entlichkeits-

arbeit, Kommunikations-Design sowie Internet und Neue Medien 

komplettieren das Angebot.

STARKE PARTNER FÜR
STARKE WIRTSCHAFT
UND MEDIENVIELFALT
IN DER REGION
„MEIN SÜDHESSEN“ IST 

MARKEN- UND MEDIENPARTNER 

VON „MADE IN SÜDHESSEN“

„Schon unser Name legt eine enge Zusammenarbeit mit der Platt-
form Made in Südhessen nahe“, so Bernd Maas von der Rhein Main 
Verlags GmbH, dem Eigentümer von „mein südhessen“ – der Mit-
machzeitung am Wochenende.

Auf der Onlineplattform von „mein südhessen“ schreiben mehr als 

3.700 registrierte Bürgerreporter über Ereignisse direkt vor der eige-

nen Haustür. Diese Berichte erscheinen in mehreren regionalen Wo-

chenend-Ausgaben mit einer Gesamtaufl age von über 473.000.

Bisher schon Medienpartner von Made in Südhessen ist die Ulrich 

Diehl Verlag und Medienservice GmbH (UDVM) mit mehreren Titeln.

Ziel von Made in Südhessen ist die Stärkung der regionalen Wirtschaft 

durch die Hebung von Synergien. Ein integraler Bestandteil davon ist

es, die regionale Medienvielfalt zu erhalten und zu stärken. „Dies ge-

hört zu einer pluralistischen Gesellschaft  einfach dazu“, sagt Ulrich 

Diehl. Diesem Ziel dient auch die Zusammenarbeit von Mein Südhes-

sen und UDVM bei Made in Südhessen.

Weitere Informationen unter: www.made-in-suedhessen.de

Gude!

Wie die Region – bunt, vielfältig & sympathisch

Bernd Maas, Geschäftsführer des Rhein Main 
Verlags (2.v.l.), mit der Partner-Urkunde 
von „Made in Südhessen“, überreicht durch 
Claus-Jürgen Junglas (2.v.r.), Mitinhaber der 
Hill Junglas GbR.
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ENTEGA AG BEI „MADE IN SÜDHESSEN“: 
NACHHALTIG REGIONAL
Das südhessische Versorgungsunternehmen ENTEGA AG ist eines der 

ersten Mitglieder der neugegründeten Marketingplattform  Made in 

Südhessen. Das Unternehmen befi ndet sich mehrheitlich über die 

HEAG Holding AG im Besitz der Wissenschaft sstadt Darmstadt. Mit 

seinen Tochtergesellschaft en ist das Unternehmen in den Geschäft s-

feldern Energieerzeugung, Energiehandel, Energievertrieb, Energie-

netze, öff entlich-rechtliche Betriebsführung und Shared Services 

aktiv. Das Unternehmen verfolgt eine konsequente Nachhaltigkeits-

strategie, für die es 2013 mit dem renommierten Deutschen Nach-

haltigkeitspreis ausgezeichnet wurde. Die Vertriebstochter ENTEGA 

Energie ist einer der größten Anbieter von klimaneutralen Energien in 

Deutschland. ENTEGA verkauft  nicht nur Ökostrom, sondern investiert 

auch in den Umbau der Energieversorgung. 

Hierzu Vorstandsvorsitzende Dr. Marie-Luise Wolff : „Dass wir den 

regionalen Netzwerkgedanken bei Made in Südhessen unterstützen, 

ist eigentlich eine Selbstverständlichkeit und passt sehr gut zur Aus-

richtung unseres Unternehmens auf die Menschen vor Ort. Unsere 

Verankerung in Südhessen ist gegeben durch unsere privaten und 

gewerblichen Kunden, durch unsere Mitarbeiter, die ja hier ansässig 

sind, durch unsere Dienstleister und Zulieferbetriebe und nicht zu-

letzt durch den Betrieb der Netze in vielen Gemeinden Südhessens“. 

Mit dem Engagement bei Made in Südhessen möchte ENTEGA die Sy-

nergien zwischen südhessischen Unternehmen fördern und auch auf 

diese Weise „der Region etwas zurückgeben, in der wir groß gewor-

den sind“, so Dr. Wolff .  www.entega.ag

Begeisternde Partner, kreative Möglichkeiten – das regionale 
Netzwerk „Made in Südhessen“ verbindet Unternehmen, Ver-
bände, Vereine, Städte und Gemeinden. Anja Herdel von der Wis-
senschaft sstadt Darmstadt Marketing GmbH und Anke Jansen, 
Darmstadt Citymarketing e.V. fr euen sich auf eine kreative Zusam-
menarbeit.

Die Wissenschaft sstadt Darmstadt Marketing GmbH betreibt Stadt- 

und Touristikmarketing für die Wissenschaft sstadt Darmstadt. 

Die Schwerpunkte liegen in den Bereichen Wissenschaft , Kultur und 

Leben.

Die Wissenschaft sstadt Darmstadt Marketing GmbH organisiert nicht 

nur Veranstaltungen wie z.B. die beliebten „Darmstädter Jugendstil-

tage“ mit dem Illuminationsfest auf der Mathildenhöhe, das Darm-

städter Weinfest oder den Kunsthandwerkermarkt, sondern auch eine 

Vielzahl an Stadtführungen.

Der Darmstadt Citymarketing e.V. ist ein Zusammenschluss von Ak-

teuren aus Wirtschaft , Handel und Gastronomie und setzt sich aktiv 

für den Standort Innenstadt ein. Die Mitglieder setzen sich aus den 

unterschiedlichsten Branchen zusammen. 

www.darmstadt-tourismus.de
www.darmstadt-citymarketing.de

Oberbürgermeister Jochen Partsch auf der Gartenmesse in Kranichstein 

Anja Herdel (links) und Anke Jansen am Marktplatz in Darmstadt 

Vorstandsvorsitzende Dr. Marie-Luise Wolff  

„DARMSTADT MARKETING“ UND 

„DARMSTADT CITYMARKETING“

Fo
to

: 
Ge

rh
ar

d 
Hi

ll
Fo

to
: 

Da
vi

d 
Ne

ub
ar

th
Fo

to
: 

en
te

ga
 A

G



M-Magazin  

 6   MADE IN SÜDHESSEN

Die Mischung macht’s – Wir bieten Industrieelektronik, CNC-Technik 

und Beschrift uungen in Reichelsheim und Darmstadt an. Grundsätz-

lich haben wir für jeden etwas, das er brauchen kann!

Über 30 Jahre sind wir als Hersteller hochwertiger Qualitätsprodukte

am Markt etabliert. Zu den Kompetenzen im Elektronik-Gerätebau, der

CNC-Technik und der Industriebeschrift ung ist die Werbebeschrift ung

im Großformat dazugekommen.

Unsere Kunden bekommen das

gewünschte Produkt genau so,

wie es am Ende benötigt wird –

individuell angepasst und

ohne Umwege.

Lannert CNC-Technik GmbH & Co. KG
Sudetenstraße 72, 64385 Reichelsheim

Telefon: 06164 2032, info@lannert-industrie.de

www.lannert-industrie.de

Als Dienstleister bieten wir echten Full Service – aus einer Hand. 

Unsere Geschäft sbereiche Off setdruck, Digitaldruck, Logistik und 

eSolutions helfen uns, unseren Kunden besten Service und beste 

Produkte zu optimalen Preisen zu bieten. 

Unterleider Medien GmbH
Max-Planck-Straße 16, 63322 Rödermark

Telefon: 06074 89 56-0 , info@unterleider-medien.de

www.unterleider-medien.de 

UNTERLEIDER
MEDIENGRUPPE

Die Experten von Joint Marketing Consult UG beraten Existenzgrün-

der, Freiberufl er, kleine und mittelständische Unternehmen in Marke-

tingfragen. Wir helfen Ihnen nicht ausgeschöpft e Marketingpotenzia-

le zu fi nden und durch ein systematisches Vorgehen den Umsatz und 

Gewinn zu erhöhen. Vereinbaren Sie einen Kennenlern-Termin mit 

Dipl.-Betriebswirt Christian Görtz und erfahren, was möglich ist. 

Joint Marketing Consult UG
Robert-Bosch-Straße 7, 64293 Darmstadt 

Telefon: 06157 3233, info@marketingtip.de, Terminbuchung online:

https://jointmarketingconsultug-consultancy.youcanbook.me

JOINT MARKETING 
CONSULT

Seit mehr als 20 Jahren ist T&S Systemtechnik für viele Kunden aus 

den Bereichen Großküchentechnik und Kältetechnik weltweit unter-

wegs. Unsere langjährige Erfahrung in unterschiedlichsten Anwen-

dungsgebieten nutzen wir, um die Anforderungen unserer Kunden 

möglichst passgenau bedienen zu können. Unser Anspruch ist eine 

dauerhaft e, nachhaltige Zufriedenheit unserer Kunden.

T&S Systemtechnik GmbH
Am Hintergraben 26, 64319 Pfungstadt

Telefon: 06157 80870, sales@ts-systemtechnik.de

www.ts-systemtechnik.de

T&S SYSTEMTECHNIK
WIR PRODUZIEREN LÖSUNGEN

LANNERT-INDUSTRIE
ELEKTRONIK, CNC-TECHNIK, BESCHRIFTUNG
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STIMME, PRÄSENZ & 
KOMMUNIKATION
Darum geht es bei Sabine Berg – Thala-Beratung & 
#SprechZeuX Videoblog. 

Menschen mit Leichtigkeit für sich gewinnen, sich gut verkaufen, klar 
und deutlich kommunizieren, das ist das Ziel eines jeden. Sabine Berg 
begleitet ihre Kunden auf diesem Weg in Beratung, Coaching, Work-
shops, Vorträge, als Sprecherin, Moderatorin und Sängerin. „Ich liebe 
Sprache, Wortwitz und singe für mein Leben gern. Da lag es nahe, 
beides zu kombinieren. So verhelfe ich meinen Kunden zu einem stim-
migen Auft ritt und publikumswirksamer Präsenz“, so Berg.

Bereits mit 10 Jahren stand sie das erste Mal als Solosängerin auf der 
Bühne. Heute gestaltet sie Events, begeistert Gäste mit Vortrag oder 
Live-Gesang, erheitert als SchauMadam mit eigens geschriebenem 
Sketch und gewinnt Menschen mit ihrer facettenreichen Stimme im 
Vortrag, auf dem Anrufb eantworter oder im Imagefi lm.

Büro-Service-Stange
Business Center Darmstadt

 Alsfelder Straße 7
64289 Darmstadt

Telefon: 06151 669070
office@bueroservice-stange.de

www.bueroservice-stange.de

Büro Service Stange
BBus

Stimmig auftreten?
Zuhörer inspirieren?
Souverän im Gespräch sein?

Darum geht es bei Sabine Berg – Thala-Beratung
& bei meinem #SprechZeuX Videoblog.

Es geht um Stimme, Präsenz & Kommunikation.

STIMME, PRÄSENZ
& KOMMUNIKATION

GUTE PERSPEKTIVEN
FÜR IHREN PERFEKTEN

AUFTRITT

ANSCHRIFT
Heimstättenweg 81 D
64295 Darmstadt
Telefon +49 163 5492444
E-Mail info@thala-beratung.de

BERATUNGSBÜRO
Berliner Allee 58
64295 Darmstadt
Telefon +49 6151 3077411
Internet www.thala-beratung.de

Wir bringen Sie 
 bei Google groß raus!

Gerhard Hill | Am Lohrrain 3 | 64560 Riedstadt
Tel 06158 941984 | gerhard.hill@up-hill.de
Internet https://www.up-hill.de

ONLINE

M ED I A

Webseiten Erstellung & Pflege

Online-Marketing-Beratung

Suchmaschinenoptimierung

Videoproduktionen

Content-Marketing

SocialMedia
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Seit über 60 Jahren bietet Ritter-Pen alle Serviceleistungen rund um 

Werbeschreibgeräte an – von der Entwicklung über die Produktion bis 

hin zur Veredelung. Ein umfangreiches Kugelschreiber-Sortiment mit 

großer Farbpalette ermöglicht dabei die Anpassung an die jeweilige 

Firmen-CI.

Seit 1992 setzt das Unternehmen verstärkt auf nachhaltige Materi-

alien von nachwachsenden und biologisch abbaubaren Stoff en. Er-

weitert wurden diese Produkte der „ECO-LINE“ jüngst um das Modell 

Crest-Recycled. In einem neuen Verfahren wird der Kunststoff anteil 

von Abfällen wie Haushaltsgeräten, Elektrogeräten und Altautos etc. 

separiert und sortenrein wieder zum Rohstoff  verarbeitet.

Ritter-Pen GmbH
Waldstraße 41, 64395 Brensbach

Telefon: 06161 808 - 0, info@ritter-pen.de

www.ritter-pen.de

Werbung ist ein Produkt, das ganzheitlich betrachtet Ihr Unterneh-

men in all seinen Formen darstellt. Hier darf keine Doppeldeutigkeit 

entstehen. Ihre Positionierung im Auft ritt bestimmt Ihre Wahrneh-

mung am Markt.

Wir bieten Ihnen „Erfolg durch Visualisierung“.

H&T Reprotechnik
Im Eichfeld 25, 64589 Stockstadt am Rhein

Telefon: 06158 985503, info@ht-reprotechnik.de

www.ht-reprotechnik.de 

H&T REPROTECHNIK
THOMAS SÜSSMILCH

Gemeinsam mit meinen Team entwickle ich Marketing-Strategien und 

Design-Konzepte für die Unternehmens-Kommunikation. Ich gestal-

te und begleite die Projekte von Anfang an. Meine Motivation ist der 

dauerhaft e Erfolg meiner Kunden. 

Ich lasse Unternehmen besser aussehen.

Junglas Design
An der Fuchsenhütte 42, 64380 Roßdorf

Telefon: 06154 800334, info@junglas.com

www.junglas.com

JUNGLAS DESIGN
ERFOLGREICH WERBEN

Claus-Jürgen Junglas

RITTER PEN
ALLES AUS EINER HAND

Nah an den Menschen – nah am heimatlichen Markt
Regionale Sichtbarkeit und Netzwerkgedanke bei neuer Plattform. 

Online, Printwerbung, Messen und Events. Alle südhessischen Unter-

nehmerinnen und Unternehmer sind eingeladen, sich an diesem ein-

zigartigen Netzwerk zu beteiligen. Weitere Informationen fi nden Sie 

auch auf der Webseite oder rufen Sie uns einfach an!

Made in Südhessen Hill & Junglas GbR

Marktplatz 3, 64283 Darmstadt

Telefon: 06154 800334, info@made-in-suedhessen.de

www.made-in-suedhessen.de

„MADE IN SÜDHESSEN“
MARKENPARTNER WERDEN!

Einfach bewerben
und profitieren!
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Büroservice Stange

Ihr Offi  ce Center in Darmstadt und Rhein-Main-Umgebung: Büro-Ser-

vice-Stange. Wir sind für unseren persönlichen Service, faire Preise 

und optimalem Raumangebot für Büro- und Besprechungsräume be-

kannt. Bei uns profi tieren Sie auf der Suche nach einer repräsentati-

ven Geschäft sadresse oder einem virtuellen Offi  ce auch von der ver-

kehrsgünstigen Lage in Darmstadt am Meßplatz. 

Büro-Service-Stange Business Center Darmstadt

Alsfelder Straße 7, 64289 Darmstadt

Telefon: 06151 669070, offi  ce@bueroservice-stange.de

www.bueroservice-stange.de 

BÜRO-SERVICE-STANGE
BUSINESS CENTER DARMSTADT

Marlies Stange

In ihrem Showroom in Darmstadt inspirieren die Schwestern auf 

mehr als 200 Quadratmetern mit kreativen Impulsen rund um Raum-

gestaltung und Innenausstattung. Edle Fliesen und Natursteine, aus-

gewählte Armaturen und Badmöbel, einzigartige Designmöbel aus 

Gerüstholz und dekoratives Kunsthandwerk präsentiert Ihnen das 

Unternehmen in Bestform.

FADEL_RAUMIDEE GmbH & Co. KG

Dieburger Str. 100, 64287 Darmstadt

Telefon: 06151 6691034, info@fadel-raumidee.de

www.fadel-raumidee.de

FADEL_RAUMIDEE
LEIDENSCHAFT FÜR FLIESEN

Melanie und Anja Fadel

Ich biete anspruchsvolle Portraitfotografi e und Werbefotografi e auf 

höchstem Niveau. Durch den Einsatz der Greenbox ergeben sich phan-

tastische neue Gestaltungsmöglichkeiten, ein beliebiger Hintergrund 

kann nachträglich digital eingebaut und angepasst werden. Seit über 

30 Jahren blicke ich in glückliche Kundengesichter!

Fotos vom Werbeprofi  Michael Rinner 

Michael Rinner Fotografi e
Adelungstraße 32, 64283 Darmstadt

Telefon: 0172 6700703, foto@studiorinner.de

www.studiorinner.de

MICHAEL RINNER
FOTOGRAFIE

Michael Rinner

Gute Perspektiven fü r Ihren perfekten Auft ritt. 
Menschen mit Leichtigkeit für sich gewinnen, sich gut verkaufen, klar 

und deutlich kommunizieren, das ist das Ziel eines jeden.

Mit mehr als 30 Jahren im Rampenlicht und langjähriger Erfahrung 

als Beraterin, Coach, Sängerin und professionelle Studiosprecherin 

begleite ich Sie auf diesem Weg.

SABINE BERG – THALA-BERATUNG

& SprechZeuX VideoBlog

Berliner Allee 5, 64295 Darmstadt 

Telefon: 06151 307 74 11, info@thala-beratung.de 

www.thala-beratung.de

SABINE BERG
STIMME, PRÄSENZ & KOMMUNIKATION
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zusammenführt. Es ist ihr Flügelschlag, der bewegt und zu Lösun-
gen fü hrt. Neben Vertretern von verschiedensten Dienstleistungsbe-
rufen ist auch das Handwerk vertreten. Von klein bis gross. Entschei-
dend ist die Kompetenz in dem jeweiligen Bereich.

Langjährige Erfahrung und Kompetenz in geballter Form fi ndet 
sich auch im juristischen Bereich.

So durch den Rechtsanwalt Andreas Kappes von der Kanzlei Zimmer 
& Kappes-Rechtsanwälte, der an Ihrer Seite steht, „falls Sie nicht zu-
Recht kommen“,

wie durch die Rechtsanwältin und Notarin Meike Wochnik als Inhabe-
rin der Kanzlei Schwarz & Kollegen, die Sie als Notarin „von Sorgen im 
Heute und im Morgen befreit“.

Wer neugierig geworden ist, kann das BNI Büchner Chapter gerne 
kennenlernen. Die Treff en fi nden jeden Freitag um 6:45 Uhr zum 
Frühstück im Best Western Hotel in der Grafenstraße in Darmstadt 
statt. Weitere Informationen erhalten Sie unter www.bni-buech-
ner.de oder auch direkt bei dem Medienkoordinator Uli Diehl Tele-
fon: 06151-3929866/ E-mail: ulrich.diehl@udvm.de

Es war der Amerikaner Dr. Ivan Misner, der 1985 die Idee hatte, 
dass es die Empfehlungen fü r andere sind, die einem dazu verhel-
fen, dass man selbst zu besseren Geschäft en kommt. Aus dieser 
Idee wurde ein zuerst in den USA entstandenes und in englisch-
sprachigen Ländern mit Erfolg etabliertes System, welches in 
2005 auch in Deutschland seinen Siegeszug beginnen sollte.

Es ist der „Butterfl y eff ect“ (Schmetterlingseff ekt), der die Faszination 
ausmacht. Dieser Begriff  aus der Chaostheorie steht für die Überle-
gung, dass selbst kleinste Einfl üsse ungeahnte und unberechenbare 
Folgen haben können, so dass z.B. der Flügelschlag eines Schmetter-
lings als Ursache für einen Wirbelsturm auf der anderen Seite der Erde 
in Frage kommt. Der Flügelschlag eines Unternehmers kann Großes 
bewirken. Spannend und faszinierend zugleich nahm der BNI Gründer 
Dr. Ivan bei seinem letzten Deutschlandbesuch die anwesenden Gäste 
in seinen Bann. Ein Blick zurück auf eine damals nicht vorhersehba-
re Erfolgsgeschichte. Aus 23 Ländern weltweit sind seit 2005 inzwi-
schen 58 Länder geworden. Unternehmerinnen und Unternehmer, die 
sich in unterschiedlichen Sprachen und unterschiedlichen Kulturen 
einmal in der Woche treff en um mehr Umsatz durch neue Kontakte und 
Geschäft sempfehlung zu generieren. Es handelt sich um eine provi-
sionsfreie gegenseitige Weitergabe von Geschäft sempfehlungen, die 
allein auf dem Gedanken beruht, dass man aufgrund eigener Wert-
schätzung bestehende Kontakte an Dritte weiterempfi ehlt. 

Bei dem wöchentlichen Treff en kommen in regional gegründeten Un-
ternehmerTeams mittelständische Betriebe, Freiberufl er und Selbst-
ständige zusammen. Diese Regelmäßigkeit gibt Gewähr dafür, dass 
man verlässlich und ergebnisorientiert zusammenarbeitet; man 
tauscht sich off en aus und ist partnerschaft lich und positiv verbun-
den. Das Ergebnis kann sich sehen lassen. Mittlerweile sind 150.000 
Unternehmer in mehr als 6.500 lokale Gruppen bundesweit tätig und 
erzielen für die BNI-Mitglieder Jahr für Jahr Zusatzgeschäft e in Milli-
ardenhöhe.

Um dieses Ziel zu erreichen wird in jeder der lokalen BNI-Gruppen 
eine Branche immer nur von einer Person vertreten. Die Besetzung er-
folgt achtsam und sorgfältig, damit gewährleistet werden kann, dass 
die empfohlene Person auch dem BNI-Anspruch nach Professionalität 
gerecht wird. Es ist dieser Anspruch, der die verschiedensten Berufe 

BNI BÜCHNER 
UNTERNEHMERTEAM
„WER GIBT GEWINNT“ – MEHR 

UMSATZ DURCH NEUE KONTAKTE 

UND GESCHÄFTSEMPFEHLUNGEN

Rechtsanwalt Andreas Kappes

Rechtsanwältin und
Notarin Meike Wochnik
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Nach diesem Grundsatz berät die Kanzlei „Zimmer & Kappes“ 
bereits seit 1996 an den Standorten Darmstadt und Wiesbaden.

In 23 Jahren hat sich eine Menge Wissen angehäuft , schmunzelt 

Andreas Kappes. Ich habe schon alles erlebt, vom Blitzer in wenigen 

Minuten, immer an der gleichen Stelle, vom einsichtigen Kriminellen, 

der schwört, es jetzt verstanden zu haben, bis zum uneinsichtigen 

Reichsbürger.

Es ist die Vielfalt in seinem Beruf, die ihn immer wieder begeistert. 

Als Fachanwalt für Verkehrsrecht weiss er die entscheidenden Unter-

schiede, wenn es darum geht, den drohenden Führerscheinverlust zu 

verhindern und die Punkte im Verkehrszentralregister zum Schmelzen 

zu bringen. 

„Er“ ist die wahre Mietpreisbremse und überprüft  kritisch die Begehr-

lichkeiten von Vermietern, die Mieten immer weiter zu erhöhen. Kün-

digung ist bei ihm nicht gleich Kündigung. Wie oft  hat er schon erlebt, 

dass selbst bei nahezu aussichtlosen Fällen noch Lösungen gefunden 

werden konnten. Kündigungsfristen konnten verlängert oder Unter-

stützungszahlungen für Umzugskosten erreicht werden. 

Und er hat seine Frau als Fachanwältin für Arbeitsrecht und Verwal-

tungsrecht an seiner Seite. Sie betreut den Standort der Kanzlei in 

Wiesbaden und verhilft  Arbeitgebern wie auch Arbeitnehmern zu ih-

rem Recht. Der Arbeitgeber, der angesichts der zunehmenden Moder-

nisierung Arbeitsabläufe neu organisiert und sich im Wettbewerb neu 

aufstellen muss, braucht ihr fachliches Wissen um teure Abfi ndungen 

zu vermeiden, die sie auf der Seite des Arbeitnehmers gerne für die-

sen erkämpft .

Gekämpft  wird auch für ausstehende Rechnungen, Forderungsma-

nagement genannt. Denn nach der erbrachten Arbeit und der Rech-

nungsstellung beginnt für viele erst der richtige Kampf. Der Kunde, der 

jetzt auf einmal nicht mehr einsieht, warum er so viel zahlen soll oder 

auch nicht mehr kann, bringt viele Selbständige in ernste Schwierig-

keiten. Um zeitnah ausstehende Forderungen bezahlt zu bekommen, 

sollte dies von Anfang an in fachkundige Hände gegeben werden. 

Dann bleibt einem die Zeit für die eigentliche berufl iche Tätigkeit und 

man ärgert sich nicht über den zahlungsunwilligen Kunden.

Kontakt: 
Rechtsanwalt Andreas Kappes
Rechtsanwälte Zimmer & Kappes
Frankfu rter Straße 26, 64293 Darmstadt
Telefon 06151 26511, mail@zimmer-kappes.de
www.zimmer-kappes.de

Ärger vermeiden ist auch das Ziel von Meike Wochnik als Inhabe-
rin der Kanzlei „Schwarz & Kollegen“ in Darmstadt.

Als Rechtsanwältin und Notarin weiß sie wie es geht, das Unmögliche 

möglich zu machen, Gefahren und Risiken zu erkennen und Lösungen 

zu fi nden. Es sind die Schnittmengen aus Familienrecht, Erbrecht und 

Gesellschaft srecht, die es erfordern, dass die Regelungen in die glei-

che Richtung gehen und sich nicht widersprechen. Als Fachanwältin 

für Familienrecht kennt sie die aha-Erlebnisse bei Trennung, Tod oder 

Veränderungen bei Gesellschaft en. Sie versteht sich als Übersetzerin 

komplexer Vorgänge und kennt die Scheu der Menschen sich mit un-

liebsamen Themen auseinanderzusetzen. 

Wer denkt an die Scheidung und das Ende der wirtschaft lichen Sorg-

losigkeit, wenn man glücklich im Arm des Liebsten liegt? An eine 

Krankheit, die einen nicht mehr handeln lässt und das Gericht einen 

fremden Dritten zum Betreuer bestellt? Sicher, man muss ihn nicht 

zum Kaff ee einladen, doch er kann Einsicht in Unterlagen fordern 

und dann Entscheidungen treff en. Bei unerwartetem Tod stellt sich 

heraus, dass die gesetzliche Erbfolge nicht das ist, was man wollte. 

Entfernte Verwandte kommen in den Geldgenuß und liebgewonne-

ne Menschen sind die Verlierer. Der Lebensgefährte, der bei einem 

wohnte, aber der kein Wohnrecht hatte, darf seine Koff er packen und 

gehen. Der geschiedene Ehegatte bekommt über den Umweg des ver-

storbenen gemeinschaft lichen Kindes doch Geld, was man meinte im 

Rosen- Scheidungskrieg gesichert zu haben. Ergebnisse, die keiner 

wollte, dann aber eintreten.

Es sammelt sich immer mehr Geld an. Geerbt von den Eltern und sel-

ber erarbeitet. So unterschiedlich die einzelnen Leben sind, Geld soll 

möglich in der Familie erhalten bleiben. Damit es nicht wie Sand verie-

selt, müssen zuvor gute vertragliche Gestaltungen gefunden werden. 

Auch ein Immobilienkauf ist nicht wie jeder andere, wenn man es 

denn richtig macht. Es ist wichtig zu wissen, wie man gesetzliche und 

vertragliche Vorkaufsrechte quasi ins Leere laufen lassen kann, damit 

die Immobilie dann auch die eigene wird. Wie man bestehende Grund-

stücke optimal auft eilt und mit Rechten absichert und dann noch das 

nötige Kleingeld für das Alter hat. 

Die Welt ist näher gerückt und bunt geworden. Verschiedentliche Na-

tionalitäten leben zusammen, heiraten, gründen Familien, erwerben 

Immobilien, trennen sich, lassen sich scheiden, erkranken und ver-

sterben am Ende. Der Einfl uß von Europa zeigt sich in verschiedent-

lichen Verordnungen, die in den letzten Jahren in Kraft  getreten sind. 

Größtenteils unbemerkt und doch wichtig. Zu wichtig um sich nicht 

beraten zu lassen, ob man für alle Fälle gut versorgt ist.

Kontakt:
Rechtsanwältin & Notarin  Meike Wochnik
Rechtsanwälte Schwarz & Kollegen
Rheinstraße 35, BBBank-Haus, 64283 Darmstadt
Telefon 06151 13870, ra@schwarz-kollegen.de
www.schwarz-kollegen.de

„JEDER EINZELNE 
IST UNS WICHTIG“



21./22. Sept. 19

MADE IN SÜDHESSEN

Erbach  im Volksbank Atrium

Samstag 10 – 19 Uhr | Sonntag 10 – 18 Uhr
Tageskarte 5,- € – Kinder und Jugendliche bis 14 Jahre frei

Die Messe

Veranstalter: Ulrich Diehl Verlag und Medienservice GmbH, Darmstadt

Guude!

www.made-in-suedhessen.de/messen
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